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Intesi software srl

Nel 2026 il software torna a pesare 
come una macchina utensile

Il tuo gestionale è ancora solo una 
voce di costo da comprimere? Per 
anni è stato considerato tale: una 
spesa IT, e basta. Ma il 2026 cam-
bia tutto. Il decreto attuativo dell'ipe-
rammortamento è operativo e, dopo 
un anno di esclusione, il software 
4.0 torna agevolabile insieme ai 
macchinari. Per chi produce metallo 
conto terzi è una notizia che vale più 
delle aliquote: un ERP interconnes-
so alla produzione non è più solo un 
costo, ma può essere trattato ai fini 
fiscali come una macchina utensile.

NON È UN CREDITO 
DA INCASSARE. 
È UNA MAXI-DEDUZIONE
Attenzione, però, a non farsi illusioni 
sulla liquidità. L'iperammortamento 
non ti versa soldi sul conto: maggio-

IPERAMMORTAMENTO 2026: PERCHÉ LA LICENZA RIENTRA 
E IL CANONE SAAS RESTA FUORI.

Un software acquistato come 
licenza capitalizzata e intercon-
nessa è esattamente questo. Un 
software pagato a canone mensile in 
abbonamento - il SaaS puro - non lo 
è, e non offre la stessa leva fiscale. 
Comodo da mettere a budget, certo. 
Ma sull'iperammortamento non porti 
a casa la maggiorazione.
È il motivo per cui, nel 2026, conta 
come compri il gestionale. E qui mol-
te soluzioni cloud-only si fermano: 
se il software vive solo in abbo-
namento, la maggiorazione resta 
fuori dalla porta. Intesi Software, 
per permettere alle aziende di rientra-
re del proprio investimento, ha crea-
to Cleverp il nuovo erp web, ma 
senza un abbonamento cloud: 
puoi installarlo anche sui tuoi server 
locali, i dati restano in azienda ed è 

ra il costo del bene ai fini fiscali, così 
deduci di più e paghi meno IRES/IR-
PEF. Sui beni 4.0 fino a 2,5 milioni 
di euro la maggiorazione arriva 
al 180%, con il vantaggio distribui-
to lungo il piano di ammortamento. 
Tradotto: il bonus è la ciliegina, non 
la torta. 
L'investimento deve avere sen-
so di suo - recuperare margine, 
ore-uomo, scarti. Se lo ha, il fisco 
te ne restituisce una fetta importante.

IL NODO CHE NESSUNO SPIEGA:
LA LICENZA RIENTRA, 
IL CANONE NO
Qui sta il punto che cambia i conti in 
officina. 
L'iperammortamento agevola un 
bene: un investimento che entra in 
bilancio e si ammortizza. 



11E- FOCUS il racconto delle PMI | n. 28| giugno-luglio 2026

una licenza - il bene fiscalmente age-
volabile - interconnessa alla produ-
zione. Il profilo che la norma premia, 
non quello dei canoni esclusi. 

UN ESEMPIO CONCRETO

Prendi una configurazione 
Cleverp interconnessa da circa 
24.000 €. Con la maggiorazione 
al 180% la base fiscalmente 
deducibile sale a circa 67.000 
€: oltre 43.000 € di deduzione 
in più, per un risparmio IRES 
(24%) dell'ordine dei 10.000 
€, distribuito nel piano di 
ammortamento. Un canone 
SaaS di pari valore, non 
capitalizzabile, non genera la 
stessa leva.

Valori illustrativi; la configurazione 
e il beneficio effettivo vanno 
quantificati caso per caso. 
www.intesisoftware.it

IL VERO REQUISITO: 
INTERCONNESSIONE 
DOCUMENTABILE
«Interconnesso» non è un aggettivo 
da brochure. È una prova. 
Il gestionale deve scambiare 
dati in modo bidirezionale con la 
produzione - avanzamenti, tempi e 
fermi che salgono dal reparto; com-
messe, cicli e priorità che scendono 
in macchina - in modo tracciato e 
ricostruibile. È ciò che la perizia as-
severata dovrà attestare. 

rizie, comunicazioni al GSE e sca-
denze precise, conta affidarsi a un 
fornitore software come Intesi 
Software che non si limiti a ven-
dere una licenza, ma che metta 
a disposizione anche una rete di 
professionisti capace di accompa-
gnare l'azienda lungo tutta la filiera 
della richiesta - dalla configurazione 
interconnessa del gestionale alla do-
cumentazione che la perizia dovrà 
attestare. È qui, più che nell'aliquota, 
che si gioca la differenza tra prendere 
un bonus e investire bene.

Con Cleverp l'interconnessione è 
nativa e, grazie ai dispositivi EDGE, 
si collegano anche macchine do-
tate del solo quadro elettrico, prive 
di controllo CNC: meno tecnologie 
esterne da comprare, meno costi per 
raggiungere il requisito. 

INVESTIRE BENE, 
NON SOLO PRENDERE 
IL BONUS
Vale una precisazione di metodo. 
La quantificazione del beneficio e 
l'asseverazione restano in capo al 
commercialista e al certificatore: ali-
quote, soglie e ammissibilità vanno 
verificate caso per caso. Proprio per 
questo, in un percorso fatto di pe-
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